[bookmark: lt_pId006][bookmark: lt_pId007]NPP Fundraising Guide		Annex E

[bookmark: lt_pId000][bookmark: lt_pId001]Guide des BNP sur la collecte de fonds	Annexe C
[bookmark: lt_pId010]MATRICE D’ÉVALUATION DES DONS ET COMMANDITES À HAUT RISQUE DES BNP
[bookmark: lt_pId011]Renseignements sur le commanditaire/donateur
	[bookmark: lt_pId012]Nom de l’entreprise ou du particulier :
	

	[bookmark: lt_pId013]Nom de la personne-ressource :
	

	[bookmark: lt_pId014]Rue :
	

	[bookmark: lt_pId015]Ville :  
	

	[bookmark: lt_pId016]Province :
	

	[bookmark: lt_pId017]Code postal :
	

	[bookmark: lt_pId018]No de tél. :
	

	[bookmark: lt_pId019]Courriel :
	



[bookmark: lt_pId020]Renseignements sur le commandité/bénéficiaire	
	[bookmark: lt_pId021]Base/Division :  
	
	[bookmark: lt_pId022]Unité :
	

	[bookmark: lt_pId023]Nom de l’agent(e) autorisé(e) principal(e) (AAP) :
	

	[bookmark: lt_pId024]Nom de l’agent(e) autorisé(e) (AA) :
	

	[bookmark: lt_pId025]Nom de l’événement ou du programme des BNP :
	

	[bookmark: lt_pId026]Description de l’événement ou du programme des BNP : 
	

	[bookmark: lt_pId027]Date de la tenue de l’événement ou du programme :
	


[bookmark: lt_pId028]Détails de l’entente
	[bookmark: lt_pId029][bookmark: lt_pId030][bookmark: lt_pId031][bookmark: lt_pId032]Commandite    ☐    (Taxes : incluses ☐ ou exclues  ☐)    ou       don      ☐

	[bookmark: lt_pId033]Valeur en dollars de l’entente (pour les ententes de commandite, cochez la case pour indiquer si la taxe est incluse ou non) : ______$
	

	[bookmark: lt_pId034]Dispositions de l’entente :
	




[bookmark: lt_pId035]Indiquer le type de commandite ou don qui sera reçu :
	[bookmark: lt_pId036]Type
	[bookmark: lt_pId037]Juste valeur marchande totale
	[bookmark: lt_pId038]Quantité
	[bookmark: lt_pId039]Juste valeur marchande par unité
	[bookmark: lt_pId040]Description

	[bookmark: lt_pId041]Argent
	[bookmark: lt_pId042]$
	
	
	

	[bookmark: lt_pId043]Biens
	[bookmark: lt_pId044]$
	
	
	

	[bookmark: lt_pId045]Services
	[bookmark: lt_pId046]$
	
	
	

	[bookmark: lt_pId047]Biens immobiliers
	[bookmark: lt_pId048]$
	
	
	

	[bookmark: lt_pId049]Autre
	[bookmark: lt_pId050]$
	
	
	



	



[bookmark: lt_pId051][bookmark: lt_pId052]Quels avantages seront fournis au commanditaire? Dressez la liste de tous les avantages.
	



[bookmark: lt_pId053]A-t-on consulté une conseillère ou un conseiller juridique?
[bookmark: lt_pId054][bookmark: lt_pId055]☐	Oui		☐	Non
[bookmark: lt_pId056]Dans l’affirmative, quelles sont ses coordonnées? 
[bookmark: lt_pId057]Coordonnées :

	




[bookmark: lt_pId058]Évaluation des risques
	[bookmark: lt_pId059]Critères
	[bookmark: lt_pId060]Oui, non ou inconnu

	[bookmark: lt_pId061]Grande visibilité (à l’extérieur de la base ou du QG)?
	[bookmark: lt_pId062][bookmark: lt_pId063][bookmark: lt_pId064]Oui ☐	     Non ☐            Inconnu ☐ 

	[bookmark: lt_pId065]Partenaires et affiliations multiples (plus d’un partenaire faisant partie de l’entente)?
	[bookmark: lt_pId066][bookmark: lt_pId067][bookmark: lt_pId068]Oui ☐	              Non ☐            Inconnu ☐

	[bookmark: lt_pId069]Investissement financier considérable (supérieur à 50 000 $)
	[bookmark: lt_pId070][bookmark: lt_pId071][bookmark: lt_pId072]Oui ☐	              Non ☐            Inconnu ☐

	[bookmark: lt_pId073]Alliances avec des organisations susceptibles de faire l’objet d’un litige avec le gouvernement du Canada (dans les 6 derniers mois)?
	[bookmark: lt_pId074][bookmark: lt_pId075][bookmark: lt_pId076]Oui ☐	              Non ☐            Inconnu ☐

	[bookmark: lt_pId077]Alliances avec des organisations dont les pratiques environnementales pourraient être jugées insuffisantes?
	[bookmark: lt_pId078][bookmark: lt_pId079][bookmark: lt_pId080]Oui ☐	              Non ☐            Inconnu ☐

	[bookmark: lt_pId081]Alliances avec des organisations dont la réputation pourrait être douteuse?
	[bookmark: lt_pId082][bookmark: lt_pId083][bookmark: lt_pId084]Oui ☐	              Non ☐            Inconnu ☐

	[bookmark: lt_pId085]Incompatibilité avec les valeurs ou les programmes des SBMFC?
	[bookmark: lt_pId086][bookmark: lt_pId087][bookmark: lt_pId088]Oui ☐	              Non ☐            Inconnu ☐

	[bookmark: lt_pId089]Ce partenariat pourrait-il donner lieu à un conflit d’intérêt réel, perçu ou potentiel?
	[bookmark: lt_pId090][bookmark: lt_pId091][bookmark: lt_pId092]Oui ☐	              Non ☐            Inconnu ☐



[bookmark: lt_pId093][bookmark: lt_pId094]Additionnez toutes les réponses « oui » et « inconnu » et cochez la case correspondante ci-dessous. Par exemple, si vous avez une réponse « oui » et une réponse « inconnu », le commanditaire est classé dans la catégorie des partenaires à risque moyen avec un pointage de 2.
[bookmark: lt_pId095][bookmark: lt_pId096][bookmark: lt_pId097]Partenaire à risque faible : 0 à 1 réponse « oui » ou « inconnu »		☐
Partenaire à risque moyen : 2 à 5 réponses « oui » ou « inconnu »		☐
Partenaire à risque élevé : 6 à 8 réponses « oui » ou « inconnu »		☐
[bookmark: lt_pId098]Évaluation des partenaires
[bookmark: lt_pId099][bookmark: lt_pId100]Pour tous les partenaires à risque moyen et à risque élevé, évaluez les risques associés au partenariat. Veuillez inclure la mission du partenaire et déterminez les stratégies d’atténuation des risques.


	[bookmark: lt_pId101]Signature de l’AA                           Date
	[bookmark: lt_pId102]Signature de l’AAP                               Date


[bookmark: lt_pId103]Remarque : À joindre à la proposition et à l’entente de commandite et conserver une copie en dossier.
[bookmark: lt_pId008]E-1/3

[bookmark: lt_pId002]C-1/3
[bookmark: lt_pId004][bookmark: lt_pId005]C-1/4
